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Einordnung 



Die Digital-Transformation ςauf dem Weg zu präskriptiven Analysen

Ein Reifegradmodel 

Startpunkt

Level 0
Strategie und Ziele festlegen

Level 1
LƴŦǊŀǎǘǊǳƪǘǳǊ αƎƭŀǘǘ ȊƛŜƘŜƴέ

Level 2
360º Blick, Prozesse automatisieren, Smart 
Assets

Level 3
Präskriptiv, autonom, flexibel 

Business Resultate 
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Anwendungsfall

Fender
Halsmontage



ƴ Relativ einfacher, manueller Montageprozess 

ƴ Variantenreiche Serienfertigung

ƴWenige Komponenten, die sich allerdings von 
Modell zu Modell unterscheiden 

ƴ Nutzung von cloudbasiertem ERP für 
die Fertigungssteuerung 

Fender Halsmontage

Startpunkt



Teileversorgung optimieren

ƴ Ursache : 
ERP Planungsmodell arbeitet ohne
Berücksichtigung von Beschränkungen*

ƴ Verzögerung aufgrund fehlender Materialien 

ƴ Kosten durch zu hohe Lagerbestände 

ƴ Aufwändiger, manueller  und fehleranfälliger 
Optimierungsprozess 

Fender Halsmontage

Herausforderungen 



ƴ Einführung eines Tools, aufbauend auf InterSystems Supply 
Chain Orchestrator, das Pläne mit beschränkten
Ressourcen erlaubt

ƴ Integration weiterer Informationsquellen aus der 
Lieferkette

ƴ Aufbau von gewichteten Entscheidungs-vorlagen unter 
Nutzung von präskriptiven Analysemethoden 

Präskriptiv, autonom, flexibel  

Fender Halsmontage

Der Lösungsansatz



ƴ Automatisierte, schnelle und einfache Planung mit 
beschränkten Ressourcen

ƴ Auslastung der Montagelinien erhöht 
(Wartezeiten reduziert)

ƴ Optimierte Teileversorgung / Niedrigere 
Kapitalbindung und Lagerhaltungskosten

Fender Halsmontage

Business Resultate 



ƴ Auslastung der Montagelinien erhöht 
(Wartezeiten reduziert)

ƴ Optimierte Teileversorgung

ƴ Schnellere und 
einfachere Planung 

Fender Halsmontage

Business Resultate 
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Anwendungsfall

Rohstoffhandel 
mit Kaffee



Anbau und Konsum



ƴ Kaffeehandel Lieferkette mit vielen Beteiligten: 

Farming, Trading, Processing, Shipping, Blending, 
Warehousing, Roasting, Consume

ƴ Holding mit +50 Unternehmen entlang der 
gesamten Wertschöpfungskette 

ƴ Stark heterogene IT-Landschaft ohne technische 
Integration zwischen den Unternehmen, Profit-
Center Struktur

Rohstoffhandel Kaffee

Startpunkt



ƴ Aufwändiger, manueller, auf Excel basierender 
Prozess

ƴ Datenabfrage aller Unternehmen 

ƴ Datenlage grob-granular

ƴ Nur monatliche Aktualisierungen 

Aktuelle Risk KPIs über alle Unternehmen hinweg 
ermitteln

Rohstoffhandel Kaffee

Herausforderungen



ƴ Einführung einer Cloud-Plattform, die alle relevanten 
Daten in ein gemeinsames strukturiertes Modell 
aufnehmen kann

ƴ Integration von +10 unterschiedlichen ERP-Lösungen

ƴ Übertragung der Daten zum Start täglich, im weiteren 
Verlauf untertägig bis Echtzeit

ƴ Darstellung der Risk-KPIs in Dashboards

Zentrale Datenplattform, Real-time  

Rohstoffhandel Kaffee

Der Lösungsansatz



ƴ Vollautomatisierte Bereitstellung der 
Risk KPIs

ƴ Tool-gestützte Analysen zum Impact bei Eintritt 
von Risiken ermöglicht ςdirekte Unterstützung 
des Risikomanagements

ƴWeitere Use-Cases relativ einfach 
implementierbar
Beispiel: Traceability

ƴ Präskriptive Analyse in Zukunft denkbar

Rohstoffhandel Kaffee

Business Resultate 


